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新
規
顧
客
開
拓

ネ
ッ
ト
で
売
上
U
P

地
場
産
業
の
活
性
化
目
指
し
一
念
発
起

四
社
で
共
同
の
産
直
Ｅ
Ｃ
サ
イ
ト
を
オ
ー
プ
ン

　
「
み
や
ざ
き
便.com

」
は
、
宮
崎
県
の
農

産
物
や
海
産
物
、
産
直
商
品
を
販
売
す
る

ネ
ッ
ト
シ
ョ
ッ
プ
だ
。
同
サ
イ
ト
は
野
菜

直
売
所
「
セ
ル
グ
ッ
ズ
」
と
海
産
物
卸
問

屋
「
川
野
海
産
」、
牛
肉
卸
問
屋
業
「
枝
元

商
店
」
の
小
売
業
者
三
社
と
、
Ｗ
ｅ
ｂ
制

作
会
社
「
ア
ラ
タ
ナ
」
が
運
営
し
て
い
る
。

四
社
は
い
ず
れ
も
、
宮
崎
市
内
の
地
元
業

者
。
今
年
二
月
に
野
菜
直
売
所
を
運
営
す

る
高
柳
和
典
氏
が
代
表
職
務
執
行
者
と
な

り
、
Ｌ
Ｌ
Ｃ
を
設
立
。
サ
イ
ト
上
で
地
元

商
品
の
販
売
を
進
め
て
い
る
。

 

「
自
分
の
店
舗
の
今
後
を
見
据
え
、
Ｅ
コ

マ
ー
ス
の
勉
強
会
に
参
加
す
る
よ
う
に
な

っ
た
の
は
二
年
前
で
す
。
こ
の
会
が
、
他

業
種
の
方
々
と
知
り
合
う
き
っ
か
け
に
も

な
り
ま
し
た
。
進
め
る
内
に
地
元
商
店
会

の
活
性
化
が
重
要
だ
と
感
じ
始
め
ま
し
た
。

同
じ
志
を
持
っ
た
仲
間
と
共
に
商
品
を
仕

入
れ
、
サ
イ
ト
を
立
ち
上
げ
る
こ
と
に
し

ま
し
た
」

　

高
柳
氏
が
元
々
運
営
す
る
店
舗
で
は
、

〇
〇
年
こ
ろ
か
ら
ネ
ッ
ト
販
売
を
行
っ
て

い
た
が
、
あ
ま
り
売
上
に
繋
が
っ
て
い
な

か
っ
た
。
サ
イ
ト
運
用
の
難
し
さ
は
節
に

感
じ
て
い
た
と
い
う
。
こ
の
み
や
ざ
き
便

は
成
功
さ
せ
た
い
と
い
う
気
持
ち
も
強
く
、

プ
ロ
に
任
せ
る
こ
と
に
し
た
。

　

〇
八
年
三
月
一
日
に
、
サ
イ
ト
が
オ
ー

プ
ン
。
実
際
に
制
作
に
費
や
さ
れ
た
時
間

は
わ
ず
か
一
週
間
と
い
う
ス
ピ
ー
ド
開
設

だ
っ
た
。

 

「
お
中
元
シ
ー
ズ
ン
前
に
は
、
あ
る
程
度
運

用
実
績
が
あ
る
状
態
に
し
た
か
っ
た
で
す
。

四
月
上
旬
ま
で
に
は
・
・
・
、
と
考
え
て

http://www.miyazakibin.com/

○運営／みやざき便.com
○設立／08年2月6日
○資本金／170万円
○関連会社／セルグッズ・枝元商店・川
野海産・アラタナ

会社DATA

制作期間1週間でサイトを開設

○所在地／宮崎県宮崎市
○創業／2004年
○設立／2007年5月　
○資本金／500万円　
○事業内容／インターネット関連事業・デザイン制作など
○URL ／ http://www.aratana.jp/

会社DATA

アラタナ
穂満一成専務

制作の
プロが見た

は共同会社の設立を提案した。
 「共同で事業を行っていくことでしっかりと運用
していく体制を整えようと考えました。話がまと
まり、制作することが決定すると、出来る限り早
急にオリジナル性のあるサイトを開設したいとい
う要望でした。過去に制作実績を積んでいて利用
しやすい『ＥＣ‐ＣＵＢＥ』を用いることにしま

　アパレル関係のＥＣ
サイト制作をこれまで
100件以上手掛けてい
たアラタナ（宮崎県宮
崎市）を3人の経営者
が尋ねたのは08年2月
のことだった。運用も
含めた新たに産直品サ
イトを立ち上げたいと
いう制作依頼に、同社

した」（穂満一成専務）
　既に出来上がったパーツを必要なものだけ集め
組み合わせて、サイトを作ることが出来るのが『Ｅ
Ｃ‐ＣＵＢＥ』の特徴だ。使い勝手の知ったる『Ｅ
Ｃ‐ＣＵＢＥ』での制作は順調に進み、依頼から
わずか1カ月足らずで完成した。
 「社内にみやざき便の運営部署がありますので、
さまざまな事態への対応が素早く出来るのです。
週1回の会議を通してより効果的な運営について
意見を出し合っており、そこで議題となった新た
な取り組みも進めやすい環境です」

い
ま
し
た
が
、
実
際
は
一

カ
月
も
前
倒
し
て
開
設
す

る
こ
と
が
出
来
ま
し
た
」

　

現
在
の
取
り
扱
い
品
目

は
約
二
〇
〇
種
以
上
。
毎

週
一
度
同
社
に
集
合
し
、

商
品
選
定
や
販
売
戦
略
に

つ
い
て
意
見
を
共
有
し
て

い
る
。

 

「
旬
の
商
品
を
タ
イ
ム
リ

ー
に
販
売
し
て
い
き
た
い

で
す
」

みやざき便.com
代表 高柳和典氏


